




Agenda

Terugblik – een bewogen jaar.

Vooruitblik – markt analyse.

Uitkomst ‘rondje langs de velden’.

Het MSP perspectief.

Next generation cloud. 



De afgelopen 1,5 jaar…………. 

Van vrijheid naar regulering



Van een niet naar een sterk gereguleerde 
markt



Groei IT Services markt wereldwijd 



IT Services markt cloud - Nederland



Gartner: zes trends die toekomst cloudadoptie vormgeven



• Public Cloud groeit sterk 
door

• Private Cloud en hosted 
maakt inhaalslag onder 
invloed van aandacht voor 
soevereiniteit

• Consolidatiegolf onder MSP’s 
is in volle gang

• Goede mensen en 
specialisme zijn schaarser 
dan ooit. AI inzet start.

• Regeldruk neemt merkbaar 
toe voor IT dienstverleners

Cloud & Hosting  
markt groeit sterk

€ 28 
miljard 
markt

Circa 4.000 
bedrijven

15.000 mensen 
werkzaam



Workloads vaak nog on premise



Hoe is digitale soevereiniteit vast te stellen

Digitale soevereiniteit kan worden bepaald aan de hand van de onderstaande, niet-uitputtende lijst van aspecten:

EU & NL 
regelgeving

Voldoen aan

Toepasselijke 
jurisdictie

In welk land

Uiteindelijke 
belang-hebbende 
(UBO)

Niet EU = niet 
soeverein

Zeggenschap 
& mate van 
controle

Dataverwerking:
Niet in control = 
niet soeverein

Interoperabiliteit

Dataverwerking:n
iet nood-zakelijk 
alle 
clouddiensten bij 
één leverancier 

Portabiliteit

Dienst bij 
leverancier 
makkelijk in te 
ruilen bij andere 
leverancier

Mate van 
afhankelijkheid 
van technologie

welke mitigatie- / 
migratie-
mogelijkheden bij 
geen toegang tot 
technologie



Rondje langs de velden

Hoe vertel ik 
het mijn klant ? 

Werkplek 
alternatief? 

Wie moet 
dit doen ? 

Help mij uit 
de publieke 
cloud!

Continue 
Product 
development

‘how to’

Argumenten en 
visie delen

Kennis, ‘handjes’

Continuïteit 
development en 
diensten 

Lokale IT met 
support en 
kritische 
gebruikers. 



Keuzes waar business partners voor staan

Operatie Business

Techniek Financiën

 Welke dienstenportfolio?

 Welk businessmodel?

 Marge en groeikansen?

 Recurring revenue kansen

 Make or buy?

 Afbouw eigen platform?

 Investeringen voorkomen?

 Risico’s en trends?

 Focus op toegevoegde waarde?

 Schaalbaarheid van beheer + support?

 Her-inzet van eigen capaciteit?

 Dienstbare IAAS partner?  

 Cloud, on-premise of hybride?

 Welke type cloud? (public, private, 
hybride)

 Hoe flexibel ben ik?

 Beschikbaarheid en continuïteit? 



Het MSP perspectief 

Strategy

Applications

Capacity
Management/growth

Access
control

Back up User support

Continuity
DR & Exit

Trusted advisor

Customer intimacy

Added value

Standard MSP

More

Value

For

Both
Partners. 



Nu | Wat is uw cloud van morgen?



Beïnvloedende factoren

Tempo van 
verandering 
in de markt

Actualiteit

Geopolitiek

Continuïteit
Voorspel-
baarheid

Sustainability

Value of data

Wie kan er 
bij ? Security Transparantie Compliancy

Afhankelijkheid

Vendor 
lock-in

Technology 
harnass

Nu | Wat is uw cloud van morgen?



Roadmap naar opbouw portfolio

Virtueel 
datacentrum

Storage
Europese 
werkplek 

Back up en 
Disaster recovery

Hoe anders?



Hoe anders? 



Al 17 jaar de basis om te anticiperen 
op alle trends en vormen van cloud

Hoe anders?



egp.cloud
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